ABE desdoblar el tema de la agricultura en dos aspectos fune

damentales: produccién y comercializacién. Corresponde la.

competencia del primero—racionalizacién de cultivos, incre-
mento de sus rendimientos—ual Ministerio de Agricultura. In«
cumbe la distribucién y comercializacién en el mercado interior, asi como
ia exportacién, al Ministerio de Comercio. Don Francisco Moreno Borondo,
ingeniero agrénomo, subdirector general de Inspeccién y Normalizacién
de las Exportaciones, del Ministerio de Comercio, responde o nuestras

preguntas.
EL FUTURO
SNSRI S

COMERCIAL

Nos referimos al mercado in-
terior de la agricultura espafiola
en el futuro

—Es indudable—opina el se-

fior Moreno Borondo—que, en
general, la agricultura espa-
fiola ha sabido hacer frente
a las mayores necesidades del
mercado inferior, adaptindose
también en la medida de lo
posible a las variaciones de
su demanda. Consecuencia de
la elevacion del nivel de con-
sumo, no s6lo en Espaiia, sino
en todo el mundo, es que la
demanda de productos ha va-
riade y varia en cantidad y
calidad. Precisamente de la ca-
pacidad de adaptacién a estas
variaciones dependerd en gran
medida el futurv de nuestra
agricultura y de sus hombres.
Sin olvidar que esta adapta-
¢ion ha de hacerse precisamen-
te “a la medida”, pues la agri-
cultara tiene algo de juego de
las siefe y media: si te pasas,
€s peor.

Pone como e j e m plo nuestro
entrevistado la produccién de
carne de pollo, alimento escaso
¥y solicitado hasta hace veinte
© treinta afios, y que al produ-
eirse “industrialmente”, aparece
en el mercado a precios més ba-
-jos que la carne de vacuno, per-
diendo con ello gran parte de
su antigua aceptacién.

—La pérdida es achacable

a su abundancia y no a la

escasa variacion de su calidad

gustativa, obligada ésta a se-
guir la regla inevitable de la
dificil compaginacion entre
cantidad y calitad producidas.

Esta adapfacion viene por la

adecuacion de la dieta a las

necesida des fisiologicas del
hombre, idea que ha comenza-

Don Francisco Moreno Borondo

do a abrirse paso, ayudada
también por razones de esté-
tica corporal. Por esta causa,
alimentacién y agricultura ha-
bréan de evolocionar, adaptin-
dose esta nitima a un consumo
creciente de hortalizas y fru-
tas naturales, congeladas o en
zumo, No resulta aventurado,
por lo tanto, augurar en un
plazo mis o menos largo que
la tradicional vocacién horto-
fruticola de nuestro Levante,
y en general de toda nuestra
agricultura, cuando nv se
asienta sobre un secano rabio-
so0, encontrari finalmente su
recompensa.

DOS MERCADOS

EXTERIORES

Al abordar el aspecto comer-
clal de nuestro mercado exterior
en un futuro préximo, el sedor
Moreno Borondo ha dicho:

—No s6lo en éste, sino en

-otros muchos aspectos no ca-

be considerar un mercado in-
ternacional Gnico. Dividiéndo-
lo en forma simplista, encon-

tramos dos mercados clara-

mente diferenciados en su po-
tencialidad y demanda: el de
los paises ricos y el de los

paises pobres. Es el primero

el que verda d eramente nos /
compra y solicita de nuestra i

agricultura productos pricti-

camente andlogos a los consu-

midos por el mercado interior.

En este mercado “desarrolla-
do” aln se acusa mas la evo-
lucion hacia un mayor consu-
mo de frutas y hortalizas.
Quien estd familiarizado con
la dieta de los Estados Uni-
dos sabe que alli se consumen
diariamente zumos de frutas,
hortalizas y productos licteos
en elevada proporcion. El que
hoy estemos exportando nue-
vamente a Estados Unidos las
uvas de mesa, cuyos costes de
transporte elevan notablemen-
te su precio, demuestra clara-
mente hasta qué punto el con-
sumidor norteamericano estd
dispuesto a pagar precios ele-
vados por estos productos. Ca-
be, pues, augurar a nuesfra
agricultura y fruticu ltora,
verdaderamente especializada,
un future prometedor, pese al
creciente coste del transporte
¥ a las innumerables trabas
que los distintos paises oponen
a las importaciones de pro-
ductos agricolas.

Aludimos a algunos problemas
que viene sufriendo la agricultu-
ra espafiola en relacién con el
tomate y la naranja, por ejemplo.

—En la actualidad, el inge-
nio y la fuerza de los paises
importadores, tratando de de-
fender sus propias produccio-
nes o las de otros productos
sustitutivos, ha establecido un
conjunto variadisimo y artifi-
cial de trabas a la importacion,
No cabe duda, pues, que la si-
tuacién, notablemente empeo-
rada, no puede, sin embargo;
ser calificada de tradicional.
Tanto mas cuanfo que en mu-
chos ecasos (y la naranja es
uno de ellos) los antiguos in-
convenientes de calidad, pre-
sentacion, dificultades y rapi-
dez del transporte, coste y len-
titud del contacto directo entre
vendedor y comprador puede
decirse que han desaparecido
en la practica, sustituidos por
los derivados del cierre de fron-
teras merced a artificiosos ca-
lendarios de importacion o a
elevados precios de venta, im-
puestos por los propios paises
importadores. Problemas logi-
camente no derivados de la po-
litica exportadora de nuestras
autoridades, sino impuestos
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unilateralmente por los paises
compradores, en virtud de su
propia politica proteccionista.
Por ello, y hoy por hoy, resulta
inevitable la reduccién de nues-
tras ventas, lo que nos obli-
gari en el futuro a adaptar
nuestra produccion a estas ba-
rreras artificiales, repentina-
mente surgidas y en continua
modificacion.

NUEVOS

PASTIZALES

—;Seria conveniente la con-
versién de una buena parte de
nuestros cultivos agricolas en
pastizales para conseguir mayor
desarrollo del ganado?

—Es cierto que tenemos tie-
rras que s6lo como pastos qui-
z4 pudieran ser econémicamen-
te productivas y cuya anfigua
conversion al cultivo cereal sé-
lo cabe justificar en conside-
racion al hambre y penuria de
nuestros antepasados. El que
estas tierras vueltas a pastiza-
les sean capaces de mantener
una ganaderia rentable ya es
harina de otro costal. El més
lego en agricultura sabe que
el rendimiento de un pastizal
natural depende casi totalmen-
te de la plaviosidad, salvo que
en realidad se trate del cultivo
de hierba; sabe también que
en muchas zonas espafiolas €s-
ta no s6lo es escasa, sino irre-
gular, lo que es peor. En conse-
cuencia, dificilmente puede ha-
blarse con caracter general de
ana explotacion rentable de es-
tos pastizales, considerada la
distribucién y el valor de mer-
cado de estas tierras.

—jQué conversiéon deberén
sufrir nuestras estructuras tra-
dicionales agricolas para su in-
tegracién en el Mercado Comun ?

—Parece légico pensar que
quien primero ha de estructu-
rar su agricultura es el pro-
pio Mercade Comin, y enton-
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ces, ya a su medida y seme- :

janza, podemos adivinar lo que
espera a la nuestra, si se pro-
duce esa integraciéom, no por
todos deseada. Idea de cuil
pueda ser este futuro nos la
avanza el plan Mansholt, pro-
yecto revolueionario que, me-

diante una mayor productivi- -

dad por agricultor, busca la
igualacién de ingresos entre
las distintas ramas producti-
vas. Para ello propone medi-
das estimuladoras del trasvase
de mano de obra agricola, siem-
pre que la tierra abandonada
por ella no quede improductiva,
agrupindola para ello en ex-
plotaciones de mayor dimen-
sién o dedicandola a otros usos
mas acordes con su actual ren-
tabilidad: parques naturales,
zonas residenciales o de recreo.

MERCADO

COMUN

Y AGRICULTURA

—Sefior Moreno Borondo,
;qué espera el Mercado Comitin
de nuestra agricultura?

—Lo gue el Mercado Comiin
espere quizd no coincida con
lo que, a su vez, nuestra agri-
cultura espera de él. El Mer-
cado Comin conoce perfecta-
mente nuestra gran potenciali-
dad productora en frutas, hor-
talizas y vinos. Es logico, pues,
gue esta *“esperanza” del Mer-
cado Comin sobre nuestra
agricultura pueda ser la cau-
sa efectiva de dificultades pa-
ra integrarnos a él, hoy dia
enmascaradas con otros con-
ceptos. Incluso puede que lle-
gue también a impedir la in-
clusién de concesiones agrico-
las realmente interesantes pa-
ra nosotros en los acuerdos
méis amplios que ahora se
anuncian.

HORIZONTE
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Por Marino GOMEZ-SANTOS

—En resumen...

—Podemos decir, por ahora,
que el Mercado Comiin espera
de nuestra agricultura su total
y facil sometimiento a la fé-
rrea disciplina comunitaria del
Mercado, con la que nos obli-
gar4 a respetar unos niveles
de precio, y por ende de expor-
tacion, que, sirviendo su lla<
mada politica m e d i terranea,
permitan la llegada al merca-
do comunitario de productos
concurrentes de otros terceros
paises de esta zona, con situa-
ciones mucho mas desventajo-
sas gue las nuestras en cuan-
to a técnicas de cultivo, varie-
dades producidas, sifuacion
geogrifica, proximidad al Mer-
cado, rapidez de envios, agili-
dad y preparacién comercial.
—Finalmente, ;qué medidas

" adoptaria usted para modificar
" el saldo negativo de nuestra ba-

lanza comercial agricola?

—Este saldo negativo se en-
cuentra intimamente relacio-
nado con la paulatina adapta-
cion de nuestra agricultura a
las demandas del mercado in-
terior. No es nuevo decir que
carecemos de materias primas
suficientes para los piensos
compuestos que necesita nues-
tra cabaifia, y son estas ma-
terias, junto com los productos
cirnicos no producidos ain por
nosotros, los principales ren-
glones desegunilibradores de
nuestro comercio agricola. Si
a ello afiadimos nuestra mayor
demanda interna en cantidad
y calidad de productos tradi-
cionales exportados, asi como
las ya citadas trabas que és-
tos encuentran en el extranje-
ro, no Jdebe extrafiarnos el dé-
ficit cronico y creciente de
nuestra balanza comercial
agricola. Culpa ésta que no ha
de cargarse a nnos agriculto-
res que, de forma inconcebible
hace unos afios, han sabido ha-
cer frente a las crecientes ne-
cesidades alimenticias del pais
¥y del turismo que nos visita.

EDMWA.—M inorria, L. Madna- it



